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Giriş:

      Gümrük birliği (GB) öncesi ve sonrası yıllardır ciddi bir araştırma yapılmadan GB konusunda çok çelişkili ve yanlış rakamlar öne sürüldü.  Bu makalenin amacı, önce Türkiye – AB ilişkilerinin kısa bir tarihçesini, Ekonomik entegrasyon çeşitlerini, GB’nin işleyişini ve GB konusundaki tartışmaları, ekonomik etkilerini 1995 – 2013 dönemine ait istatistiki verilere dayanarak değerlendirmek ve 1996’dan 2006’ya toplam sanayi malları ihracat değerini ve adetlerini ülkelere göre de belirtmektir. 
       Türkiye 1959’da, Avrupa Ekonomik Topluluğu’na (AET’ye) ortaklık başvurusunda bulundu. Türkiye ile AET arasında 12 Eylül 1963’te imzalanan Ankara Anlaşması 1 Aralık 1964’te yürürlüğe girdiğinde Türkiye AET’ye ortak üye oldu. Nihai hedef tam üyelik olmakla birlikte, önce kademeli olarak Gümrük Birliği (GB) kurulacaktı. Nitekim, Türkiye sanayi malları ticaretinde 1996 yılında AB ile GB’ ye girmiş oldu. 

      23 Kasım 1970’te imzalanan ve 1 Ocak 1973’te yürürlüğe girmiş olan Katma Protokol ile 1972 başından itibaren Türk Sanayi Ürünleri (1968’den itibaren adı AET’den Avrupa Topluluğu’na (AT) dönüşen) AT’ye gümrüksüz girmeye başladı. Alınan bu tavizin karşılığında Türkiye’de 1973’ten itibaren AT ülkelerinin sanayi ürünlerinden aldığı Gümrük Vergilerini (GV) 22 yılda sıfırlamayı taahhüt etmişti.

      1963 Ankara Anlaşması ve Katma Protokol iki tarafın parlamentolarında da onaylandığı için Türkiye’nin Avrupa Birliği ile GB’ye girmesi bir devlet taahhüdü idi. Maalesef biz 45 yılı aşkın bir süredir, Türkiye-AB ilişkilerini ve GB’yi iç politika malzemesi yaptık ve yapmaya da devam ediyoruz.
     Son yıllarda AB ile GB’nin zararı, dış ticaret açığı ve gümrük vergisi (GV) kaybı olarak  sık sık gündeme getirildi. Fakat hiç kimse ve Türk Sanayi Ürünleri’nin AB’ye GB’den önce GV’siz girmesinin Türkiye’nin sanayileşmesine ne kadar müspet etki ettiğinden ve AB’nin Eylül 1971’den itibaren yıllık GV kaybından hiç bahsetmedi. GB’nin zararı, 4-5 yıl önce 45-50 milyar Dolardan başlanarak ve her yıl 10’ar milyar Dolar zam yapılarak, 100 milyar Dolara kadar çıkarıldı. Hesaplama ise şöyle yapıldı: GB’den bu yana Türkiye AB ile dış ticaretinde (X milyar Dolar) Dış Ticaret (DT) açığı vermiş, ilaveten 15-20 milyar Dolar da GV kaybı = GB’nin zararı! 

Ekonomik Entegrasyon Çeşitleri

Serbest Ticaret Bölgeleri (STB): Üye ülkeler arasındaki sanayi malları dış ticaretinde ticari engelleri kaldırmakla birlikte, birliğe üye olmayan ülkeler (3. ülkelere) karşı kendi politikalarını (kotaları ve gümrük tarifelerini) uygulamaktadırlar. Kısaca Gümrük Vergisi = GV= 0 ve Ortak Gümrük Tarifesi (OGT) yoktur. 

Gümrük Birliği (GB): Üye ülkeler arasındaki sanayi malları ticaretindeki kotaları, gümrük vergileri ve diğer eş etkili vergiler (Türkiye konut fonu gibi) ve diğer dış ticaret engellerini kaldırmakta, ayrıca 3. ülkelere karşı OGT uygulanmaktadır. (GV=0+OGT var)

Ortak Pazar (OP) : GB’deki şartlara ilaveten üyeler arasında emek ve sermaye gibi üretim faktörlerinin ve teknolojinin serbest dolaşımına izin vermektedir (GB + Emek, Sermaye ve Teknolojinin serbest dolaşımı).

Ekonomik Birlik(EB): Mal ve hizmetlerin ve üretim faktörlerinin serbest dolaşımına ilaveten üye ülkeler arasında ülkelerin para, maliyet ve sosyal politikaları da uyumlu hale getirilmektedir. EB’ nin en gelişmiş aşaması ise bugünkü Avrupa Birliği ‘ nde (AB’ de) parasal ve siyasal birlik aşamalarına  yaklaşılmış olmasıdır. ( AB = EB + parasal birlik + siyasi birlik hedefi).
Tercihli Ticaret Anlaşmaları (TTA): Üyeler arasındaki siyasi iş birliğinin gerçekleştirilmesi için yukarıdaki entegrasyon biçimlerinden başka TTA yapılmaktadır. Ancak, TTO ‘larda hedef iktisadi bütünleşme değil, ülkeler arasında  projeler bazında iş birliği ve karşılıklı olarak sanayi sektörünün bazı alt dallarında  ithalat yasaklarını, kotaları kaldırmak veya gümrük duvarlarını kademeli olarak indirmektir. Türkiye’ nin Karadeniz Ekonomik İşbirliği (KEİ) ve Ekonomik İşbirliği Teşkilatı (ECO= EİT) ile ilişkileri TTA’ dır.

GB’nin işleyişi: Türkiye-AB Gümrük Birliği Kararı

Türkiye ile AB arasında en yüksek karar organı Türkiye-AB Ortaklık Konseyi’dir (OK’dir). 6 Mart 1995’te Brüksel’de 36’ncı dönem Türkiye-AB OK toplantısında taraflar üç belgeye imza atmışlar. Bunlar;

· Gümrük Birliği’nin (GB’nin) tamamlanmasına ilişkin karar (GB KARARI)
· Ortaklığın diğer alanlarda (sanayi, trans-Avrupa şebekeleri, enerji, ulaştırma, telekomünikasyon, tarım çevre, bilim, istatistik, adalet, içişleri ve sosyal alanda vs. ) geliştirilmesine dair TAVSİYE KARARI, 

· Malî işbirliğini yeniden başlatılmasına ilişkin TOPLULUK DEKLARASYONU, 

6 Mart 1995’te imzalanan GB kararı bir anlaşma değil, sadece Türkiye’nin GB’ye girişinin onaylanmasıdır. Çünkü Türkiye ile AB arasındaki temel anlaşma 1963’te imzalanıp yürürlüğe giren ANKARA ANLAŞMASI olup bu anlaşma Türkiye’nin Meclis ve Senatosunda ve AET ülkelerinin parlâmentolarında onaylanıp Türkiye’nin AB ile GB’ye girmesi ve AB’ye üye olması tarafların devlet taahhüdü hâline gelmişti. 

Türkiye, Ankara Anlaşmasına dayanarak AB ile 23 Kasım 1970’te imzalanan 1 Ocak 1973’te yürürlüğe giren KATMA PROTOKOL ile toplam 22 yıl sürecek olan “Geçiş Dönemi” ile gümrük vergilerini kademeli olarak indirmeye başlamıştır. 

1996 başından itibaren Türkiye, AB ile Gümrük Birliği’ne girdiği (GB sürecini tamamladığı) için AB’den yapılan ithalat da;

· Gümrük vergilerini sıfırlamış,

· Gümrük vergilerine eş etkili vergileri (fonlar, harçlar, vs. ) kaldırmış,

· İthalat yasakları, kota gibi miktar kısıtlamalarını ve bunlara eş etkili tedbirleri (ticari-teknik engeller, idari engeller, standart engelleri) kaldırmıştır. 

· Ayrıca, AB’nin talep ettiği Tüketiciyi Koruma Kanunu ve Anti-Tekel Kanunu’nu (Rekabetin Korunması Hakkında Kanun) sırasıyla 8 Mart 1995 ve 13 Mart 1994’te çıkartarak Temmuz 1997’de de Rekabet Kurulu’nu oluşturmuştur. 

· Diğer taraftan Türkiye, AB dışındaki ülkelerden (3. Ülkelerden) yaptığı ithalatta da AB’nin OGT’sini, bazı istisnalar dışında uygulamaya koymuştur. 

Hassas Ürünlerde Uyum Süreleri;

Hassas ürünler: Türkiye’nin üçüncü ülkelerden ithal ettiği ve rekabet gücü zayıf olan bazı petrol yağları, deri ve kösele, çanta, bavul ve kılıflar, ayakkabı, ve ayakkabı aksamı, porselen ve seramikten yapılmış mutfak eşyası, bazı traktör, midibüs, minibüs ve binek otomobilleri gibi mallara uygulayacağı gümrük vergileri, Topluluğun OGT hadleri üzerinde olmaya 5 yıl süreyle devam edecektir. Diğer bir ifadeyle, Türkiye hassas ürünlerin ithalatında OGT’ye, kademeli olarak, 1.1.2001 tarihinde uyum sağlamıştır. 

1 Ocak 1996’dan 1 Ocak 2001’e gelinip OGT’ye uyum sağladığında bazı hassas ürünlerin vergi oranları seviyesi; bavul ve valizler ile deri ve köselelerde yüzde 22’den yüzde 3-9.7’ye, ayakkabılarda yüzde 29.2’den yüzde 5-8’e, porselenden yapılmış sofra ve mutfak eşyasında yüzde 37’den yüzde 12’ye, minibüste yüzde 27.9’dan yüzde 16’ya, binek otomobillerde yüzde 32’den yüzde 10’a, kullanılmış otomobillerde ise yüzde 30.3’ten yüzde 22’ye inmiştir. 

Standartlar: Türkiye standardizasyon, ölçüm ve kalibrasyon, kalite, akreditasyon, test ve sertifikalandırma konularında 5 yıl içinde AB mevzuatına uyum sağlamıştır.

Sınaî  mülkiyet, patent: Türkiye fikrî ve sınaî mülkiyet ve patent yasaları konusunda 3 yıl içinde AB mevzuatına uymuştur. 

Serbest Ticaret Anlaşmaları (STA)
AB “Topluluğun Bütünleştirilmiş Gümrük Tarifesi” (TARIC) çerçevesinde önce EFTA ülkeleri (Norveç, İsviçre, İzlanda ve Liechtenstein) ile bir Serbest Ticaret Antlaşması (STA) imzalamış ve yürürlüğe koymuş, daha sonra bu STA’lar Orta ve Doğu Avrupa Ülkeleri, Baltık Ülkeleri, birçok Afrika ve Orta Doğu Ülkeleri ile uygulamaya konmuştur. Türkiye’nin EFTA ülkeleri ile yapmış olduğu STA ise 10 Aralık 1991’de imzalanmış ve 01 Nisan 1992’de yürürlüğe girmiştir. 

Türkiye AB’nin Ortak Ticaret Politikası’na uyum için Rusya ve Ukrayna hariç Merkezi ve Doğu Avrupa Ülkeleri (MDAÜ) ile, Libya hariç Kuzey Afrika ve Baltık Ülkeleri ile 1996’dan itibaren 5 yıl içinde STA’lar imzalanmasına öncelik vereceğini, GB kararı ile taahüt etmişti.   

Bu ülkelerde Türkiye’nin STA’lar kurması Türkiye’nin menfaatınadır. Çünkü, ilk olarak Türkiye bu ülkelere karşı sanayi malları ticaretinde şimdilik mukayeseli üstünlüğe sahiptir. İkinci olarak AB ülkeleri bu ülkelerde daha önce STA’lar yaptığı için AB ülkelerinden ithal edilen sanayi malları adı geçen ülkelere gümrüksüz olarak gitmektedir. Türkiye’nin yapacağı STA’lar AB’nin bu ülkelerdeki haksız rekabetini ortadan kaldırmış ve neticede bu ülkelere yapacağımız ihracat yıllık ortalama ihracat artışını 2 katına ulaştırmıştır.

STA anlaşmalarında “Hassas Ürünler” diye belirtilen geçiş dönemine tâbi ürünler dışında kalan tüm sanayi mallarına uygulanan gümrük vergileri ve eş etkili vergilerin, (kotalar, harçlar, fonlar, vs.) anlaşmaların yürürlüğe girdiği tarihten itibaren kaldırılıması hedeflenmektedir. Geçiş dönemine tâbi “Hassas Ürünler” için gümrük vergileri ve eş etkili vergiler ise karşılıklı olarak 3 veya 5 yıl içinde kademeli olarak kaldırılmaktadır. 

AB ve GB ile İlgili Sloganlar ve Gerçekler:

GB sonucu “10-15 milyar $’lık Gümrük Vergisi kaybının zarar hanesine yazılması” ise çok abartılı ve abesle iştigaldir. Çünkü, 1995’te AB ülkelerine karşı koruma oranı sadece %5.47 olup, bu oran 1996’da %1.34’e inmiştir (DPT, Kasım 2004, sayfa 23). Ayrıca son 12 yıllık dönemde ithalatın yaklaşık %90’ı yatırım ve üretim ile ilgili olduğuna göre, eğer Türk iş alemi kendi devletine bu kadar vergi vermemiş ise, bunun olumlu etkilerinden de söz etmek gerekir. Verilmeyen gümrük vergisi sayesinde Türk işvereninin maliyetleri düşmüş ve neticede dış rekabet gücü artmış, iç piyasada ise daha düşük fiyatlarla mal alma imkanına kavuşan tüketicilerimizin refah düzeyi artmıştır.

Diğer iddia da “GB ile AB’nin Ortak Gümrük Tarifesi’ne (OGT), girildiği için DT açığı artmıştır”. Ayrıca, bilinmesi gereken gerçekler ise; a) GB öncesi 1995’de bile, yıllık ihracatımız sadece 21,6 milyar $ iken, Türkiye’nin DT açığı 14,1 milyar $ değil miydi? (Bknz: Tablo-1). b) Türkiye’nin Ödemeler Dengesi yapısı sürekli olarak DT açığı vermek zorundadır. Çünkü, ithalatın yaklaşık %88’i hammadde, ara malı ve yatırım malıdır. Türkiye ihracat gelirlerine ilaveten 2009’dan 2013’e, bavul ticareti ve başta turizm gelirleri (2013’te 28 milyar $) olmak üzere hizmet gelirlerinden her yıl 40 - 55 milyar dolar arasında (hizmet giderleri de 16,7 – 23,4 milyar $) bir döviz geliri elde etmektedir. Önemli olan, bu dövizleri de yatırım, üretim ve ihracat artışına dönüştürebilmektir. Bunun yolu da ithalat artışı ve DT açıklarından geçmektedir. 

GB’ nin zararı olarak, “OGT yüzünden 3. (diğer) ülkelerle DT açığı artmıştır” iddiası ileri sürülmekte ise  de, bu iddia da yeterince doğru değildir. Çünkü, Türkiye AB dışı ülkeler ile yapılan sanayi malları ithalatında OGT ile ilgili 1996’dan 2001’ e kadar istisnalar elde etmiş, ayrıca Türkiye dahil bütün ülkelerde son yıllarda dünyada sanayi malları ithalatından alınan ortalama gümrük vergisi oranları büyük ölçüde tek haneli rakamlara indiği için, OGT’ ye girmekle dış ticaretimizde önemli bir zarara yol açmamıştır. Zaten GB’ den önce 1995’ de Türkiye’ nin AB’ den ithal ettiği sanayi mallarından alınan ortalama gümrük vergisi oranı sadece %9 idi. Eğer GB ile Türk sanayi çökecek olsaydı %10’ luk bir devalüasyonla GB öncesi korumayı da sağlayabilirdik. 

40 yıllık bir mazisi olan “Onlar ortak biz pazar” sloganına gelince: 1995’den  2012’ye AB’nin ihracatında Türkiye’nin ithalatının payı %0.9’dan sadece %1.6’ya çıkmıştır. AB ülkelerinin dış ticaretlerinin yaklaşık %60’ını kendi aralarında yaptığı hesaba katılırsa, bu ülkelerin AB dışı ihracatı içinde Türkiye’nin ithalatının payı da %3 dolayında seyretmektedir. Demek ki, sadece dış ticaret açısından bakıldığında, AB için Türkiye’nin önemi, bizim için (ihracat açısından) Azerbaycan, Mısır, Suudi Arabistan ve İran’ın önemi kadardır. Çünkü bizim ihracatımızda da  yukarıdaki ülkelerin payı sırasıyla %1.9 ve %2,8 arasındadır. 
GB’nin Zararı: GB’ye girdiğimiz 1996 yılından bu yana medyamızda GB’den dolayı iflas ettiğini iddia eden hiçbir firma sahibine rastlanmamıştır. Yıllardır firmalar açılıp-kapanmaktadır. GB’den bu yana giderek artan iç ve dış rekabete ayak uyduramayıp kapanan firmalar ise, sadece onları daha verimli çalıştırabilecek olan ehil ellere geçmiştir. 

     Dinamik Etkiler:  GB’nin rakamsal olarak ölçülemeyen dinamik etkileri de çok önemlidir. Türkiye’nin AB ile GB’ye girmesi yerli üreticileri geri dönülmez bir şekilde uluslararası rekabete açmış, böylece eksik rekabetçi ve korumacı lobilerin güçlerinin azalmasına önemli katkılarda bulunmuştur. Neticede, düşük verimle, pahalı mal üreten firmalarımız, reorganizasyona zorlanarak kaliteli ve ucuz mal üretmeye, üretimi artırmaya ve ihracata zorlanmışlardır. Türk tekstil ve hazır giyim, otomotiv ve elektronik sanayileri bunun en güzel örneklerindendir. Oysa, otomotiv sektörünün işçi-işveren sendikaları 1995 yılında Bursa’da GB aleyhine ortaklaşa büyük bir protesto mitingi düzenlemişlerdir. Bugün ihracatta en başarılı sektör ise otomotiv sektörüdür. 

GB’ye Girilince Elde Edilen Avantajlar ve Dezavantajlar:


     Tekstil kotaları: GB sayesinde Türk tekstil ve hazır giyim ürünlerine Avrupa Birliği’nde (AB’de) kotalar 1996’da kalktığı için, bu mallarda Türkiye AB pazarında Çin’in ardından, 4.lükten 2.liğe yükselmiş idi. 2004’de Türkiye’nin toplam tekstil ve hazır giyim ihracatı 17,7 milyar $ olup, bu ihracatın %73’ü AB ülkelerinedir. AB pazarında Türkiye’nin payı tekstilde %13, hazır giyimde %9 iken, Çin’in payı sırasıyla %10 ve %18’dir. 

     STA’lar avantajı:
 Türkiye’nin AB ile Gümrük Birliği’ne girmesi sonucu Merkezi ve Doğu Avrupa ülkeleri (MDAU), Baltık Ülkeleri, Balkan ülkeleri, Kuzey Afrika ve bazı Orta Doğu Ülkeleri ile Serbest Ticaret Anlaşmaları (STA) yapma imkanı ortaya çıkmıştır. Nitekim, Türkiye’nin bu ülkeler ile STA’lar kurması Türkiye’nin menfaatinedir. Çünkü, 1990’lı yılların sonlarında Türkiye bu ülkelere karşı sanayi malları ticaretinde mukayeseli üstünlüğe sahipti. İkinci olarak AB ülkeleri bu ülkelerde daha önce STA’lar yaptığı için AB ülkelerinden ithal edilen sanayi malları adı geçen ülkelere gümrüksüz olarak gitmekteydi. Türkiye’nin yapmış olduğu STA’lar AB’nin bu ülkelerdeki haksız rekabetini ortadan kaldırmış ve neticede özellikle MDAU ülkelerine yaptığımız ihracat, 2001-2004 döneminde, ortalama yıllık ihracat artışımızın iki katına yaklaşmıştır (E. Çarıkcı, 2004 kitabı, sayfa 259-264).
     AB STA’larının Sakıncası: GB kararına göre, AB 3. Ülkelerle STA imzaladığında, hem bu ülkelerin hem de Türkiye’nin karşılıklı STA Anlaşması yapma hakkı ve sorumluluğu vardır. Ancak, bu STA Anlaşmaları ve uygulamaya konması AB’nin yaptığı STA’lar ile aynı anda otomatik olarak devreye girmemektedir. AB ile STA imzalamış 3. Ülkeler Türkiye ile bu anlaşmayı genellikle geciktirmektedir. Çünkü, AB ile STA’ları yürürlüğe girdiği anda bu ülkelerin sanayi malları Türkiye’ye gümrüksüz girmeye başlamakta olup, Türkiye bu ülkelerle STA uygulamasına kadar önemli mali kayıplara uğramaktadır. GB kararının tek sakıncalı alanı ve düzeltilmesi gereken tarafı budur.
GB’nin Ekonomik Etkileri ve Dış Ticaret Sorunumuzda AB’nin Yeri

     Son 50 yıldır Türkiye’nin AB ülkeleriyle dış ticaret açığının arttığı ve bu görüş 1996’dan bu yana Gümrük Birliği (GB) aleyhine öne sürülen iddialardan biridir. Oysa Türkiye’nin esas Dış Ticaret Açığı sorunu, Tablo-3’te görüldüğü gibi AB dışı ülkelerledir. 


2013’de ihracat 151,9 milyar $, ithalat ise -251,7 milyar $, DT açığı da -99,8 milyar $, ve ihracatın ithalatı karşılama oranı (X / M) ise %60,3’dir. Bölgeler itibarıyla, Toplam DT açığının (M – X = milyar $):

· %42,7’si (-42,6=54,6-12,0) Ortadoğu dışındaki Uzak Doğu ve Diğer Asya ülkeleriyle ve ihracatın ithalatı karşılama oranı X/M=%22, 


· %20,9’u (-20,9=41,3-20,4) KEİ (Karadeniz Ekonomik İşbirliği) ülkeleriyle, X/M =%49,4; 

· sadece %29,5’i (-29,4=92,5-63,1) AB (Avrupa Birliği) ülkeleriyle ve X/M = %68,2’dir.

2013’de  toplam DT açığımız –99,8 milyar $ iken, bu açığın sadece % 29,5’i (-29,4 milyar $) AB ile ve X/M=%68,2; %39,3’ü ise (-39,2 milyar $) yanlız Rusya ve Çin iledir. Rusya ile DT açığı –18,1 milyar $ (25,1-7,0) ve X/M=%27,9; Çin ile –21,1 milyar $ (24,7-3,6) ve X/M= %14,6’dır.  Üstelik, Uzakdoğu ülkelerinden ithal edilen malların yaklaşık %90’ı dayanıklı tüketim 
TABLO-1, TÜRKİYE’NİN TOPLAM VE AB İLE DIŞ TİCARETİ (Milyar $):1995-2013
	
	1995
	1996
	2000
	2001
	2005
	2008
	2009
	2010
	2011
	2012
	2013

	GSYH (Milyar$)
	210,8
	240,0
	265,4
	196,7
	483,9
	741,8
	617.6
	734,9
	774,0
	786,0
	823,0

	GSYH (%)
	8,0
	7,1
	6,8
	- 5,7
	8,4
	0,7
	-4.7
	9,2
	8,8
	2,2
	4,0

	İthalat (M)
	- 35,7
	- 43,6
	-54,5
	- 41,4
	- 116
	-202,0
	-140.9
	-185,5
	-240,8
	-236,5
	-251,7

	İhracat (X)
	21,6
	23,2
	27,8
	31,3
	73,1
	132,0
	102.1
	134,9
	134,9
	152,5
	151,9

	X/M (1) %’si
	60,5
	53,2
	51,0
	75,7
	62,9
	65,3
	72.5
	61,4
	56,0
	64,5
	60,3

	DT (2) Açığı
	-14,1
	-20,4
	-26,7
	-10,1
	- 42,9
	-70,0
	-38.8
	-71,7
	-105,9
	-84,0
	-99,8

	CİD (3) Açığı
	-2,3
	-2,4
	-9,8
	+3,4
	- 23,4
	-42,0
	-14,0
	-46,7
	-77,1
	-48,9
	-65,0

	1996-2013 Dönemi Toplam DT Açığı 754 Milyar $ (ithalat 2216,4 – ihracat 1462,4)

AVRUPA BİRLİĞİ (AB) İLE DIŞ TİCARETİMİZ (4)
	

	İthalat (M)
	- 16,9
	- 23,1
	-26,6
	-18,3
	- 49,0
	-74,8
	-56,5
	-72,2
	-91,1
	- 87,5
	-92,5

	İhracat (X)
	11,0
	11,5
	14,3
	16,1
	38,3
	63,4
	47,0
	52,7
	62,4
	59,2
	63,1

	X/M  %’si
	65,1
	49,8
	53,8
	88,0
	78,2
	84,8
	83,2
	73,0
	68,5
	67,7
	68,2

	DT Açığı  (M-X)
	-5,9
	-11,6
	-12,3
	-2,2
	-10,7
	-11,4
	-9,5
	-19,5
	-28,7
	-28,3
	-29,4

	Toplam DT Açığı AB %’si
	41,8
	56,9
	46,1
	21,8
	24,9
	16,3
	24,6
	27,0
	27,1
	33,7
	29,5

	1996-2013 Dönemi AB ile Toplam DT Açığı 237,5 Milyar $ (754’ün %31,5’i), AB Dışı Ülkelerle 516,5 Milyar $ (754’ün %68,5’i)
	

	M’de AB %’si
	46,2
	53
	49
	44
	42.0
	37,0
	40,1
	38,9
	37,8
	37,0
	36,7

	X’da AB %’si
	51
	50
	52
	51
	52.4
	48,0
	46,0
	46,3
	46,2
	38,8
	41,5

	(1) X/M = İhracatın İthalatı karşılama oranı. (2) DT = Dış Ticaret; (3) CİD=Cari İşlemler Dengesi; (4) AB’ye üye sayısı 2004’de 25’e, 2007’de 27’ye ve Temmuz 2013’te 28’e çıkmıştır.
	



Kaynak: DPT, Türkiye’nin üyeliğinin AB’ye Muhtemel Etkileri, Kasım 2004, s.26; TUİK,

  Haber Bültenleri, 1996-Mart 2014.Derleyen: Prof. Dr. Emin ÇARIKCI, Çankaya Üniversitesi

mallarından oluşurken, AB’den yapılan ithalatın ise en az %80’i yatırım ve üretim mallarından oluşmaktadır. 2009’da AB ile DT açığnın düşük olması, 2010 ve 2011’de yüksek olması bu tespitimizi doğrulamaktadır. Bu gerçekler körü körüne AB’ye karşı olanlara ithaf olunur.


GB’den bu yana 1996’dan 2013’e Türkiye’nin toplam dış ticaret açığı 754 milyar $ ve bu açığının sadece %31,5’i (237,5 milyar $) AB ülkeleri ile, %68,5’i de (516,5 milyar $) AB dışı ülkeler iledir. Diğer taraftan 1995’den 2013’e Türkiye’de toplamda ihracat / ithalat %’si, %60,5 ve %60,3 olduğu halde, bu oran AB ülkeleri ile %65,1’den %68,2’ye çıkmıştır. Büyüme hızı 2008’de % 0,7, 2009’da % -4,7 olduğu için, bu oran %80’i aşmıştır.(Bakınız Tablo-3 ‘ün 2.Bölümü), 
Özetlersek, GB’den bu yana, 1995’den 2013’e; 

· GSYH 210,8 milyar $’dan 823 milyar $’a (3,9 kat artış),

· İthalat 35,7 milyardan 251,7 milyar $’a (6,7 kat artış), 
· İhracat ise 21,6 milyardan 151,9 milyar $’a (7 kat artış), 

· AB’den ithalat 16,9 milyardan 92,5 milyar $’a (5,5 kat artış), 
· AB’ye ihracat ise, 11 milyardan 63,1 milyar $’a (5,7 kat artış),
· Türkiye’nin ithalatında AB’nin payı %47’den %36,7’ye ve, 

· İhracatımızda AB’nin payı ise, %51’den %41,5’e inmiştir.

· AB ile, ihracatın ithalatı karşılama oranı (X/M) %65’den %68,2’ye çıkmıştır. 

· Toplam DT açığında AB’nin payı ise %41,8’den %29,5’e gerilemiştir (Bakınız Tablo 3).

2013’de, Türkiye’nin M-X=DT açığı verdiği (milyar $) diğer ülkeler ve bu ülkelerle X/M oranları sırasıyla; ABD -7,0(12,6-5,6) ve %44,4; Almanya  -10,5(24,2-13,7) ve %56,6; İran -6,2(10,4-4,2) ve %40,0; İtalya  -6,2(12,9-6,7) ve %51,9; Hindistan  -5,4(6,4-1) ve % 15,6; G.Kore  -5,1(6,1-1) ve %16,4; Fransa -1,7(8,1-6,4) ve %79’dir. Dış ticaret fazlamız olan ülkeler ise (X-M): Irak  11,0 milyar$ (12-1), İngiltere 2,5 milyar$ (8,8-6,3) ve %139,7’dir.
İhracat’da Bölgesel Değişmeler 2004-2013;
2004’ten – 2013’e, Türkiye’nin ihracatında:
· OECD (1) ülkelerinin payı %64,1’den, %45,2’ye inmiş,

· AB ülkelerinin payı %54,7’den  %41,5’e gerilemiş,

· Orta ve Yakın Doğu ülkelerinin payı %12,5’den %23,4’e,

· KEİ ülkelerinin payı %10,7’den %13,4’e,

· Afrika ülkelerinin payı %5,2’den %9,3’e,
· İslam İşbirliği Teşkilatı (İİT=İKT) ülkelerinin (2) payı %17,3’den % 32,5’e,
· Türk Cumhuriyetleri’nin payı da %2,2’den %4,6’ya çıkmıştır. 
(1) OECD ülkeleri = AB ve diğer Avrupa ülkeleri dahil,ABD, Kanada, Japonya, Avustralya, Yeni Zelenda ve Türkiye’yi kapsamaktadır. 

(2) İİT ülkeleri = Orta ve Yakın Doğu Asya ülkeleri, Endonezya ve Malezya ile Afrika ülkeleri dahil 56 İslam ülkesini kapsamaktadır.
Sanayi Malları Üretimi ve İhracatında Artışlar, Ürünlere ve Ülkelere göre Başlıca Sanayi Malları İhracat Adedi ve Değeri (1996-2006); (Türkiye’de İlk Defa)
Bu bölümün amacı ise, önce herkesin ulaşabildiği başlıca sanayi malları üretim ve ihracat miktarlarını özetledikten sonra, Türkiye’de ilk defa, bu ürünlerin ihracat adetlerini ve ülkelere göre dağılımını kamuoyuna sunmaktır.  

Gümrük Birliği (GB) öncesi “GB ile Türk sanayi batar” iddiasında bulunanlara cevabım rakamlarla olacaktır. Nitekim, 1996’dan 2000’e ve 2006’ya, ihracat’ta başarılı olan sektörlerde üretim artışları, sırasıyla milyon adet olarak; 

- Televizyon 1.8’den 8.8’e ve 18.3’e(10.2 kat artış).

- Buzdolabı 1.7’den 2,4’e ve 6.2’ye (3.6 kat artış). 

- Çamaşır makinesi 0.9’dan 1.4’e ve 5.4 milyon adede (6 kat artış). 

- Fırın (LPG) 0.6’dan 0.7 ve 6.8’e (11.3 kat artış).

- Otomobil 196 binden 306 bin ve 756 bine (3.9 kat artış).

- Otobüs-Minibüs 19 binden 29 bin ve 52.4 bin (2.8 kat artış) adet’e ulaşmıştır.

Ocak 2005 İhracatçı Birlikleri kayıtlarına göre, 1995’den 2014’e ve 2013’e, İhracat artışları, milyar $ olarak; 

- Tekstil ve hazır giyim 8.2’den, Bavul Ticareti dahil, 21’e (2.6 kat artış) ve 24,6’ya, 

- Taşıt araçları(otomobil,otobüs vs.) ve yedek parçaları 0.8’den 10.8’e (13.5 kat) ve 17’ye, 

- Demir ve demir dışı metaller 3’den 9.2’ye (3.1 kat) ve 11,7’ye,
- Elektronik cihazlar, makinalar ve TV’ler dahil 0.9’dan 6.1 milyar $’a (6.8 kat) ve 23,6 milyar $’a çıkmıştır. 

Tablo-2’de görüldüğü gibi, 1996’dan 2000’e ve 2006’ya ihracatımızda başlıca tüketim ve sanayi ürünleri miktarı, adet olarak (parantez içinde milyon $), Tablo-2’de görüldüğü gibi;

- Televizyon 1.2 milyondan (217) 7.3 milyon (840) ve 16.4 milyona (2,800),

- Buzdolabı 645 binden (103) 929 bin (142) ve 4.2 milyona (765),

- Çamaşır makinesi 49 binden (11) 275 bin (42) ve 3.4 milyona (582),

- Otomobil 26 binden (200) 83 bin (619)  ve 441 bine (5,700),

- Otobüs-Minibüs 3.2 binden (258) 6.4 bin’e (281) ve 6.4 bine (556),

- Traktör 943’den (7,7) 4.9 bin (45) ve 11 bin (836) adede fırlamıştır. 

TABLO –2:  BAŞLICA SANAYİ MALLARI İHRACATI VE ADEDİ, 1996, 2000, 2006.

	
	1996 Yılı
	1996 Yılı
	2000 Yılı
	2000 Yılı
	2006 Yılı
	2006 Yılı

	SANAYİ ÜRÜNÜ
	İhracat
	İhracat
	İhracat
	İhracat
	İhracat
	İhracat

	
	(Adet)
	(Dolar)
	(Adet)
	(Dolar)
	(Adet)
	(Dolar)

	Televizyon
	1.2 Milyon
	217 Milyon
	7.3 Milyon
	840 Milyon
	16.4 Milyon
	2.8 Milyar

	Buzdolabı
	645 Bin
	103 Milyon
	929 Bin
	142 Milyon
	4.2 Milyon
	765 Milyon

	Çamaşır makinesi
	49 Bin
	11 Milyon
	275 Bin
	42 Milyon
	3.4 Milyon
	582 Milyon

	Otomobil
	26 Bin
	200 Milyon
	83 Bin
	619 Milyon
	441 Bin
	5.7 Milyar

	Otobüs-Minibüs
	3.2 Bin
	258 Milyon
	6.4 Bin
	281 Milyon
	11 Bin
	 836 Milyon


Kaynak: DTM ve TUİK Dokümanları, Haziran 2007. Tablo’da yer alan verilerin çıkartılmasını sağlayan DTM Ekonomik Araştırmalar Genel Müdürü Sn. Gazi Bilgin’e ve bu verilerin derlenmesi için 10 gün çalışan Uzman Sn. Argun Şit’e çok teşekkür ederim.

Ülkelere göre Sanayi Malları İhracat Adedi (1996’dan 2006’ya)
1996’dan 2006’ya ülkeler bazında, başlıca sanayi malları ihracatımız, adet olarak;
- Televizyon: İngiltere’ye 167 binden 3.0 milyona, Almanya’ya 428 binden 2.8 milyona, İtalya’ya 21.7 binden 1.5 milyona, İspanya’ya 42 binden 1.9 milyona, Fransa’ya 76 binden 1.6 milyona, Romanya’ya 14,8 binden 733 bine, Yunanistan’a 23 binden 514 bine, İsveç’e 10 binden 331 bine, Rusya’ya 8.6 binden 292 bine, Avusturya’ya 36 binden 172 bine fırlamıştır.

- Buzdolabı: İngiltere’ye 153 binden 743 bine, Fransa’ya 149 binden 604 bine, Irak’a birkaç yüzden 256 bine, Almanya’ya 41.6 binden 370 bine, İtalya’ya 9.5 binden 306 bine, Cezayir’e 2 binden 176 bine, İsrail’e 21 binden 59 bine, İspanya’ya 11.5 binden 324 bine sıçramıştır.

- Çamaşır Makinesi: Almanya’ya 16.8 binden 447 bine, İngiltere’ye 726’dan 283 bine, Fransa’ya 4 binden 470 bine, Rusya’ya 1.3 binden 157 bine, İspanya’ya 310’adet den 304 bine, Romanya’ya 5.2 binden 130 bine çıkmıştır.

      - Otomobil: Fransa’ya 473’den 69.6 bine, Almanya’ya 18’den 28.8 bine, İtalya’ya 10.8 binden 66.7 bine, İspanya’ya 8 binden 19.5 bine, Rusya’ya 893’den 42.2 bine, İsrail’e sıfırdan 14.3 bine, Cezayir’e 1’den 8.8 bine, İngiltere’ye 3’den 8.2 bine, Polonya’ya 1’den 7.9 bine, Finlandiya’ya sıfırdan 9.9 bin adede fırlamıştır. 

Sonuç

Görüldüğü gibi, 2006 sonu itibarıyla milyonlarca İngiliz, Fransız, Alman ve İtalyan vatandaşı evlerinde Türk malı televizyon, buzdolabı ve çamaşır makinesi kullanmaktadır. Demek ki, Türk Sanayi ürünleri AB’ye girmiş bile... Çünkü, 2006 yılında Türk özel sektörünün ürettiği 18.3 milyon adet televizyonun %89.6’sı (16.4 milyon TV), 6.2 milyon adet buzdolabının %67.7’si, 5.4 milyon adet çamaşır makinesinin %63’ü, 756 bin adet otomobilin %58.3’ü ihraç edilmiştir. 

     Diğer taraftan, 2007-2012 döneminde Türkiye’nin AB’ye ihracatı 354 milyar $, AB’den ithalatı ise 451 milyar $, AB dışı ülkelere ihracatı 398 milyar $ ve bu ülkenin ithalatı ise 724 milyar $’dır. Neticede, son 6 yıllık dönemde, Türkiye’nin dış ticaretinde, ihracatın / ithalatı karşılama oranı (X/M) AB ülkeleriyle %75 iken, bu oran AB dışı ülkelerle %55 gibi çok düşük düzeyde kalmıştır. Bu dönemde toplam dış ticarette ise, X/M oranı %63,2’dir. Büyüme hızı 2001’de % -5,7, 2008’de 0,7 ve 2009’da %-4,7 olduğu için, AB ile X/M oranları, sırasıyla %88, %84,8 ve %83,2’ye sıçramıştır.

İstatistiki veriler göstermektedir ki, Türkiye’nin dış ticaret açığının büyüklüğü, büyük ölçüde GSYH büyüme hızının seyrine bağlıdır. Türkiye – AB ilişkilerinde ve GB konusunda dış ticaret açığını zarar olarak göstermek yanlıştır. 2013’de toplamda ihracatın – ithalatı karşılma oranı (X/M) %60.3 olduğu halde bu oran AB ülkeleri ile %68.2, KEİ ülkeleri ile %49.4 ve Uzak Doğu ülkeleleri ile sadece %22’dir. Yine 2013’te -99,8 milyar $’lık DT açığının %42,7’si Uzakdoğu ülkeleri ile, %20,9’u KEİ ülkeleri ve sadece %29,5’i AB ülkeleri iledir. Demek ki, Türkiye’nin DT açığı sorunu AB ile değil, daha çok AB dışı ülkelerledir. 

Türkiye için, sadece dış ekonomik ilişkiler açısından bakıldığında bile, AB çok önemlidir. Önemli olan, Türkiye’nin AB vizyonunu ve motivasyonunu kaybetmemesidir. Çünkü, AB projesi 35 fasılda (başlıkta) Türkiye’nin ekonomisi, hukuk sistemi, hayat standardı ve demokrasisinin gelişmesi ve iyileşmesi için modernleşme yolunda itici bir güçtür. Türkiye-AB İlişkileri, her iki taraf açısından da sadece ticari bir olay olmayıp, aynı zamanda siyasi, hukuki, askeri, ekonomik, mali, teknolojik ve hatta kültürel boyutları (Erasmus programları vb.) olan bir süreçtir. Türkiye için ise topyekün bir modernleşme ve Batılılaşma projesidir. Aksi halde, AB yolunda harcanan 55 yıllık mücadeleye, emeğe ve kazanımlara yazık olur. Ekonomik Gelişmeler ve Türkiye-AB İlişkileri konularında daha fazla bilgi için, bakınız: NOT-1, Makale no. 2 ve 4.

NOT1-, Prof. Dr. Emin ÇARIKCI’nın (1),"Öğrencilere Ekonomik Tavsiyeler" (11 Eylül 2009); (2),"Türkiye ve Dünyada Ekonomik Gelişmeler, Hedefler ve Beklentiler: (2009-2015)” (20 Mart 2014); Bu makale Mayıs ve Ekim aylarında güncelleştirilmektedir. (3),"Türkiye-AB Gümrük Birliği’nin İşleyişi, Ekonomik Faydaları ve Sakıncaları" (04 Nisan 2014); (4),"AB ile Müzakereler ve Beklentiler" (12 Mayıs 2009); (5),"Türk Dünyası’ndaki Ekonomik Gelişmeler: 1994-2012" (1 Kasım 2012); (6) “Türkiye’de, Türk Cumhuriyetlerinde ve KKTC’de Ekonomik Gelişmeler”, 27 Kasım 2013 konulu 75 sayfayı aşan makaleleri ve Yazarın Hayat Mücadelesi (TRT AVAZ’da 8 Nisan 2012 videosu, 32 dakika) Çankaya Üniversitesi’ndeki Web sayfasında yayımlanmaktadır. Bakınız: � HYPERLINK "http://www.cankaya.edu.tr/" �http://carikci.cankaya.edu.tr�
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